Zalacznik do Zarzadzenia Nr 19/2012
Prezydenta Miasta Konina z dnia 5 lipca 2012 r.

Ramowe wytyczne dotycgce oceny merytorycznejWnioskow o przyznanie jednorazowej dotacji inwesgjgeji Wnioskéw o przyznanie

podstawowego wsparcia pomostowego

Maksymalna ilé¢

rzyznanych Mak: | Oceniane
Kryteria P zykz . 4 Waga a syma ny punkty w Uzasadnienie
Nr Eggmt;p\gg;ez wynik Biznes Planie
pytanial
| Realndi¢ zatozen 15 35

1. Nalezy ocent na ile szczeg6towo opisano produkty/ustugi.

2.  Nalezy ocent na ile szczeg6towo i racjonalnie wskazano rynekkitay wprowadzone dula
ustugi/produkty.

3. Nalezy ocent na ile opisane ustugi/produkty majwymiar nowdci/innowacyjngci
na lokalnym/regionalnym rynku @eli nie to naley pod& przyktad uzasadniagy uwag).

4. Nalezy ocené czy w spos6b wyczerpagy opisano zalety produktéw/ustug 4@ nie to naley
poda przyktad).

5. Nalezy ocent czy wskazano zalety produktéw/ustugnitujacych je od innych istniegych ng
rynku produktéw/ustug.

6. Nalezy ocent czy opis produktow/ustug wskazuje na #iwos¢ konkurowania z innyn
podmiotami funkcjonujcymi na rynku (m.in. z punktu widzenia dostawcéw).

7. Nalezy ocent na ile szczeg6towo opisano metody i techniki spieze

8. Nalezy ocent adekwatné& przyjegtych metod/technik wzgtlem potencjalnych dostawcd
klientéw i rynku (lokalnego, regionalnego, krajowegksport; wg deklaracji we wniosku).

9. Nalezy ocent na ile szczeg6towo opisano formy promoc;ji i rekjam

10. Nalezy ocent adekwatné&t przyjetych form promocji i reklamy wzgtem potencjalnyc
klientow (np. wg wieku, wyksztatcenia, statusu zdewego itp.) i rynku (lokalneg
regionalnego, krajowego, eksport; wg deklaracjiwmeosku).

11. Nalezy ocent na ile szczeg6towo opisano formy ptatcio

Realnad¢ projektowanych 12. Nalezy ocent adekwatné¢ przyjetych form ptatnéci wzgledem potencjalnych dostawcd
produktéw/ustug i mdiwosci ich klientoéw i rynku (lokalnego, regionalnego, krajowegksport; wg deklaracji we wniosku).
1 realizacji 5 2 10 C1, C4* 13. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsiziccia.

1. Nalezy ocent na ile szczegétowo dokonano opisu nabywcow praukastug (liczba, cech
istotne z punktu widzenia oferowanych produktowigst

2. Nalezy ocené na ile opis dot. klientow i rynku zbytu korespajel (jest zgodny) z opise
w pkt C1.1.

3. Nalezy ocent realng¢ przeznaczenia produktow/ustug na rynek lokalngjamalny, krajowy
badz eksport (wg deklaracji we wniosku).

4. Czy opisano oczekiwania i potrzeby nabywcéw waghm produktéw/ustug.

Racjonalné oszacowania liczby 5. Nalezy ocent czy opisano w sposob wyczerpey oczekiwania potrzeby nabywcéw wzgllem|
. o produktéw/ustug (jeeli nie to naley pod& przyktad uzasadniggy uwag).
potencjainych kI!er1_t0\{v W stosunkl 6. Nalezy ocent na ile racjonalnie odniesioncgsio sezonows&ei popytu na ustugi/produktow (n
do planu przedsivziccia jezeli z opisu produktow/ustug wynika ewidentnie semwos¢ popytu, natomia:
w biznes planie nie odniesiona sio tego itp.).

7. Jeeli popyt na produkty/ustugi ¢dzie ulegat sezonowym zmianom, naleoceng, czyj
odniesiono s do dziata, ktore keda zmniejszaly skutki jego wygbowania.

8. Nalezy ocent, czy wskaane dziatania minimalizage sezonow&t popytu, skutecznie cola
zmniejszaly skutki wygpowania zmiennego popytu na produkty/ustugidfienie to naley
poda przyktad uzasadniagy uwag,).

2. 5 3 15 C2, C3* 9. Nalezy ocent na ile racjonalnie i wyczerpago opisano kosztybariery wejcia firmy na rynek
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przy zachowaniu zwiku przyczynowaskutkowego (npsrodki wtasne, konkurencja, dostawd
inne).

10. Nalezy ocent na ile racjonalnie i szczeg6towo wskazano gitéwnehkurentéw (nazwa, pro
dzialalngci, rozeznanie cen, jak& reklama).

11. Nalezy ocent na ile charakterystyka konkurencji korespondupktzC2.5.

12. Nalezy oceni czy wnioskodawca dokonat uzasadnienia (opartegdokamentactzrédtowych,
np. wywiad, strony www. itp.) pod punktagprzyznam konkurentowi/konkurentorza jakdé¢,
cerg, reklang/promocg.

13. Nalezy ocené czy opis potencjalnych dzidtaswoich konkurentéw jest przedstawidg
w spos6b rzeczowy i wyczerpgy (mogt by¢ przypisane réne dziatania poszczegdiny
konkurentéw z uwagi na profil dziatalém, zaség dziatania i udziat w rynku).

14. Nalezy ocent na ile rzeczowo i wyczerpago dokonano opisu reakcji wnioskodawcy
potencjalne dziatania swoich konkurentow.

15. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsiziecia.

1. Nalezy ocent na ile wskazane w pkt C5 produkty/ustugi korespggd produktami/ustugami
pkt. C1.1.

2. Nalezy ocent racjonalné¢ planowanego poziomu cen (np. wskazanie w @kt2 przy
produktach/ustugach wszystkich kosztéw a@minych z ich wytworzeniem, ma, dostawc
itp.).

3. Nalezy odnig¢ sig¢ do kwestii na ile zaplanowane ceny korespondupokonan ocery ceny
wnioskodawcy i konkurentéw w pkt C3.

4. Nalezy odnig¢ sig do uzasadnienia pragych cen w poszczegélnych latg
(z uwzgkdnieniem status quo lub prognozowanych/potencjairzygian.

5. Nalezy ocent czy przedstawione w pkt C5 dane dot. cen z pogpiagch lat § zgodng
z pkt C6i C7.

6. Nalezy ocent czy przedstawione w pkt C6 dane dot. sprzgdaposzczegdlnych lahzgodne
pkt C5i C7.

7. Nalezy ocent racjonalné¢ sprzeday produktow/ustug bieic pod uwag dane z zakreg
charakterystyki rynku w pkt C2.

8. Naley ocent racjonalné¢ sprzeday produktow/ustug bicic pod uwag potencjalnyc
konkurentow (wg pkt C3).

9. Nalezy ocent racjonalné¢ sprzeday produktéw/ustug bieic pod uwag techniki i metody

Realnd¢ przyjetej polityki cenowej dystrybucji i promocji wskazane w pkt CA4.
3. oraz prognozowanej sprzega 5 10 C5, C6* 10. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsiziccia.
Il [Trwato §¢ projektu 15 25
1. Nalezy ocent na ile wyksztalcenie wnioskodawcy przyczysigc do maliwosci i powodzeni
Spojné¢  wyksztalcenia oraz realizacji przedsinziecia. o o
doswiadczenia zawodowego 2. _Nalay ocené na !Ie k_\_/vallflkac_JQ i umigjtnosci wnioskodawcy przyczyaisig do maliwosci
) i powodzenia realizacji przedsizigcia.
wmoskpdqwgyz planowanym 3. Nalezy ocent na ile déwiadczenie zawodowe wnioskodawcy przyczaysk do maliwosci
przedsgwzigciem i powodzenia realizacji przedsiziecia.
1. 5 10 A2* 4. Inne, wynikajice ze specyfiki przedsizigcia.

1. Nalexy ocent rodzajezrédta finansowania wktadu wtasnego.

2. Nalezy ocent na ile szczegbtowo i racjonalnie zaplanowairddta finansowania wkiad
whasnego.

3. Nalezy ocenté na ile racjonalnie zaplanowanérodki wilasne pochodre z payczek
i kredytow przy uwzgidnieniu pkt C7 i E1.

4. Nalezy ocenié na ile wnioskodawca jest w stanie zapgehdrodki na wspéifinansowan
inwestycji oraz kosztow prowadzenia dziatdicitzada/inwestycji nie objtych wsparciem.

5. Przedsiwzigcie wykazuje zdoln& wnioskodawcy do prowadzenia dziatadoiogosp. prze
pierwsze 12 m-cy.

6. Przedsiwziccie wykazuje zdoln& wnioskodawcy do prowadzenia dziataloo gosp
w perspektywie min. 2 lat.

2. Posiadane zaplecze finansowe 5 10 B* 7. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsivziecia.
3. Posiadane zaplecze materialowe 5 5 D2* Nalezy ocent na ile wnioskodawca posiada niedhe pomieszczenia do prowadze
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dziatalngci gosp. (np. czy stanowbne wlasn& wnioskodawcy, gytkowanie, dzierawa itp.).

2. Nalezy ocent przydatné¢ wykazanych pomieszciedo prowadzenia dziataldc gosp
(np. czy wymagaj naktadéw inwestycyjnych, czy odpowiadagpecyfice przedsivziecia:
rynku, nabywcow itp.).

3. Nalezy ocené na ile wnioskodawca posiada zasoby techniczneodpoczcia/ prowadzeni
dziatalngci gosp. (np. czy stanowione wiasn& wnioskodawcy, gytkowanie, leasing, ik
sprztu i potencjalny czas jegarywalnasci).

4. Inne, wynikajice ze specyfiki przedsizigcia.

1] Efektywno §¢ kosztowa 10 20

1. Nalezy ocent na ile przewidywane wydatki mieszcgie w katalogu wydatkéw mdiwych do
sfinansowania w ramach dotacji rozwojowe;j.

2.  Nalezy ocent na ile przewidywane wydatki wynikajz opisu produktéw/ustug, dystrybuc

) . promociji, z reakcji na konkurergopraz zaplecza technicznego.

Przewidywane wydatkias 3. Nalezy ocent racjonalnéé przyjetych kosztéw dziaka (np. przygcie poziomu poszczegélny,
adekwatne i zgodne z kosztow wg rozeznania cenowego, analizy cennikéstra internetowych itp.).
zaproponowanymi dziataniami i 4. Spoéjna¢ zapiséw Zysku i strat z zateniami biznes planu (np. spéjida pkt C6, C7 itp.).

roduktami 5. Nalezy ocent na ile zmiany w wielkéciach strumieni: przychodéw ze dziatadon kosztow
P wyniku finansowego gwarantowdeda powodzenie planowanego przegeiccia.

6. Nalezy ocené na ile przedswzigcie wykazuje zdoln&® do zapewnienia wnioskodaw
odpowiedniego zysku i samofinansowania w kolejnigtach.

1. 5 15 D1, E2* 7. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsivziecia.

1. Nalezy oceni prawidlowa¢ sporadzenia uproszczonego bilansu (w tym czy aktywa sjay
sig pasywom).

Proponowanérédta finansowania 2. Nalezy ocent na ile proponowanerddia finansowania przyczypisic do prowadzeni
2. daja gwarancj realizacji projektu 5 5 E1* dziatalngci gosp. przez co najmniej pierwsze 12 m-cy.

Zgodnosé projektu ze
[\ zdefiniowanymi potrzebami 10 20

1. Nalezy ocent na ile planowane zakupy inwestycyjne korespondigpisem dziataw pkt D3.

2.  Nalezy ocent na ile opis proces techniczny produkcji lub ofesove ustug jest adekwatny
planowanych zakupéw w ramach dotacji inwestycyjne;j.

Spoéjndié 3. Nalezy ocené na ile specyfikacja techniczna planowanych do pakmaszyn i urmzen
planowanych wskazuje na racjonalséwielkosci kosztow przewidzianych w ramach dotacji inwegpye;.

. 4. Nalezy ocent na ile przewidywane wydatki aszgodne z Wytycznymi w zakre
zakupow kwalifikowalnosci wydatkéw w ramach PO KL oraz przepisami dot. ieldnia pomoc
inwestycyjnych z publicznej/pomocy de minimis.
rodzajem dziatalni 5. Nalezy ocent na ile planowane zakupy inwestycyjne korespapduplanowan dziatalngcia,

gospodarcg, celami projektu pn. Dobry pomyst na biznesvspomagamy przeddiiorczai¢
w Koninie.
1. 5 10 D3* 6. Inne, wynikajce ze specyfiki przedsivzigcia.
Stopien, w jakim 1. Nalezy ocent na ile planowane zakupy w ramach dotacji inweghgjy umailiwia
wnioskodawcy prowadzenie dzialafitd gosp. bez ponoszenia dodatkowych kos
zaplanowane zakupy inwestycyjnych (niefinansowanych z projektu).
inwestycyjne umdiwiaja 2. Nalezy ocent na ile planowane zakupy w ramach ditamwestycyjnej umaliwia
kompleksow realizacg wnioskodawcy budowanie konkurencyjnej pozycji nankry lokalnym, regionalnym itp
2. |przedsiwziccia 5 10 D1, D2, D3* wg deklaracji w pkt C2.2.
Maksymaina liczba punktow o0 100

*Jezeli informacje w zakresie danego kryterium znajdii w innych nz we wskazanych punktach, nayge uwzgkdni¢ w ocenie (zasada:
ocena merytoryczna opierg sia tréci catego wniosku o przyznanie dotacji/wsparcia pstowego, a nie wytznie na wskazanych
punktach).



Dodatkowe kryteria oceny

1. Analiza opinii trenera/szkoleniowca w zakresie akigsci i zaangaowania uczestnika szkolenia w zakresie zaktadamiawadzenia
dziatalngci gospodarczej

stopier aktywndaci i zaangaowania okrélony przez trenera / szkoleniowca
1) bardzo wysoki — 10 punktow,

2) wysoki — 7 punktow,

3) sredni — 4 punkty,

4) niski — 1 punkt.

2. Analiza opinii trenera/szkoleniowca w zakresie akigsci i zaangaowania uczestnika szkolenia w zakresie tworzeraads planu

stopier aktywnaci i zaangaowania okrélony przez trenera / szkoleniowca
1) bardzo wysoki — 10 punktow,

2) wysoki — 7 punktow,

3) sredni — 4 punkty,

4) niski — 1 punkt.



